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 METODOLOGÍA 

 

Curso teórico-práctico online, por Zoom, apoyadas por grupos de whatapp (videos, bibliografía, 

trabajos domiciliarios) y guías de aprendizaje para reflexionar sobre las temáticas tratadas.  

Exposiciones conceptuales y dinámica de talleres con énfasis en experiencias vivenciales para 

entrenar y desarrollar habilidades de negociación. Ejercicios y simulaciones de casos para la 

ejemplificación y aplicación de métodos y técnicas 

 

El curso también puede realizarse en forma asincrónica, o sea, viendo las grabaciones que están 

subidas a nuestra plataforma.  Con esta metodología el participante puede realizar el curso en los 

días y horarios que tenga disponibilidad. 

 

 

 ¿A QUIÉN ESTÁ DIRIGIDO? 
 

Gerentes, Mandos Medios, Encargados, Negociadores y toda persona relacionada directa o 

indirectamente con procesos de negociación internos o externos de las empresas. Profesionales y 

Estudiantes Universitarios (psicólogos, relaciones laborales, contadores) que busquen actualizar 

sus conocimientos y quienes estén en condiciones de insertarse en el Área de Recursos Humanos. 

Personas que deseen formarse para desempeñar la función de Mandos Medios y todo aquel que 

quiera capacitarse en el tema de negociación. 

 
 

 

       CERTIFICACIÓN 
 

Diploma de Participación. 

Se entrega en formato digital con código QR que certifica su veracidad. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

     25 años de experiencia en  
     formación y capacitación 

 

 
 

 
 

     NEGOCIACIÓN EFICAZ  PARA  
 LA RESOLUCIÓN DE CONFLICTOS 
      Curso Online por Zoom o Asincrónico 



COLONIA 1294 – PISO 

                –    TELÉFONO: 2902.6052    –    WHATSAPP: 092.678.007 

Renglón Uno Capacitación   -   www.ru.edu.uy    –    TELÉFONO: 2904.2245    –    WHATSAPP: 099.88.25.25 

 

 

 

 

 

  

   TEMARIO

 
 

 Encuadres de la negociación.  

 Estilos en resolución de conflictos.  

 Modelos de negociación.  

 Teoría de juegos.  

 Comportamiento estratégico.  

 El proceso de negociación.  

 Preparación, planificación, acción.  

 Tácticas.  

 Inteligencia emocional en negociación. 

 Proyecto Harvard de Negociación.  

 Negociación sobre principios.  

 

 

   DURACIÓN Y FRECUENCIA 

Duración: 4 clases - Inicio: 27 de octubre. 

Frecuencia: 2 clases por semana – Martes y jueves de 19 a 21 hs. 



   COSTO DEL CURSO Y FORMAS DE PAGO 

FORMAS DE PAGO COSTO DEL CURSO 

Tarjetas de Crédito 
Hasta 12 cuotas de $ 475.- 

(Total: $ 5.700) 

Contado con Descuento $ 4.900.- 

 

Costos bonificados para grupos. 
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IMPORTANTE 

 

Los gastos con capacitación de dependientes regulares de empresas, son pasibles de deducción 

en la liquidación del IRAE. 

 

Inscriptos en el Registro Único de Entidades de Capacitación (RUEC) del Ministerio de Trabajo y 

Seguridad Social Nº 1336. 

 

Inscriptos en el Registro Único de Proveedores del Estado (RUPE).   

 

Inscriptos en Instituto Nacional de Empleo y Formación Profesional (INEFOP) Nº 003. 
 


